Projekt ,,Raucherwerk “ (RWK)

Etablierter Onlineshop fiir Hausrducherungen und Esoterik = 100% Direktabsatz

mit starker Kundenbindung = solide Ertragslage = Wachstumspotenzial

Unternehmen & Geschaftsmodell

Das Unternehmen wurde 2002 gegriindet und wird aus Altersgriinden verkauft.

Uber den eigenen Webshop wird Raucherwerk, Zubehér (RauchergefiRe/-stévchen,
Raucherfedern, etc.), Krauter (einzeln), Kohle, Rducherstdbchen und Sonstiges (Trom-
meln/Rasseln, Deko, etc.) vertrieben. Als Raducherwerk dienen hauptsichlich selbst
hergestellte Rauchermischungen aus Krautern, natirlichen Harzen, Holzern, Nadeln,
Wourzeln und Bliiten nach traditionellen, schamanischen oder spirituellen Rezepten.
Das Geschéft ist problemlos verlegbar (Lager-/Burobedarf max. 200 m?).

Es bestehen konkrete Wachstumsperspektiven auf >300 T€ Umsatz (s. u.), die ohne
erhebliche Personalzusatzkosten realisiert werden konnen (nur Fulfillment-Aushilfen).

Marketing & Vertrieb

Der Absatz erfolgt ausschlieBlich liber den eigenen Webshop. Perspektivisch kénnten
aber bspw. auch ausgewahlte Produkte/Sets auf Amazon etc. angeboten werden.

Die WS-Direktakquise beruht Gberwiegend auf SEO (i. d. R. auf Platz 3-5) sowie Direkt-
eingaben aufgrund eines hohen Stammkundenanteils (ca. 3.800 Kundenkonten).
Sowohl das Direktmarketingpotenzial im Kundenkreis als auch das Akquisepotenzial
durch SEA, Google Shopping und SMM wird bisher nicht genutzt.

Rentabilitat

2021 wurde bei einem Umsatz von 197 T€ ein Ergebnis* in Hohe von 64 T€ (32,5% Um-
satzrentabilitat) erzielt. Dieses Jahr wird unter vorsichtigen Planungsgesichtspunkten
mit einem Umsatz von mindestens 175 T€ und einem Ergebnis* von 47 T€ (26,6% UR)
gerechnet. Die verringerte Umsatzrentabilitdt beruht dabei iberwiegend auf hinzuge-
rechneten kalkulatorischen Kosten, um gegeniiber der heutigen, sehr schlanken, inha-
bergepragten Kostenstruktur eine operativ vollumfangliche und realistische Kosten-
struktur abzubilden. Die Planergebnisse konnen somit als tatsdchlicher Unternehmer-
lohn ohne die notwendige Ubernahme operativer Titigkeiten angesehen werden.
Erhebliches Wachstumspotenzial liegt bspw. in der aktiven Webshop-Akquise durch
SEA (Szenario 1: geschatzt +80 T€ Umsatz, +23 T€ DB-Il) sowie der Ausweitung des An-
gebotes auf Online-Marktplatze (Szenario 2: geschatzt +50 T€ Umsatz, +10 T€ DB-I1).

Investment-Highlights

Umsatzstarke und Rentabilitdt: Solides Bestandskundengeschaft ohne erhebliche
COVID-Pandemie-Auswirkungen und mit stabilem Unternehmensertrag von 45-60 T€.*
Trendthema ,,Rauhndchte”: Die Nutzung der Rauhnachte zwischen Weihnachten und
Dreikonigstag wird zunehmend auch von breiteren Bevdlkerungsschichten zum ,,Inne-
halten” und fiir eine gewisse Spiritualitat genutzt. Der Handel (bspw. Tchibo) vermark-
tet das Thema ,Rauhndchte” daher verstarkt fir die gesamte Zeit November bis Januar.
Dies eroffnet B2B-Absatzmoglichkeiten im (GroR8-) Handel, stationdr und online.
Unternehmensentwicklungspotenzial: Das Geschaft bietet in den Bereichen B2B, SEA,
SMM, Direktmarketing und (internationale) Marktplatzangebote vielfdltige Chancen.

Transaktion

Ubernahme aller Einzelwirtschaftsgiiter im Rahmen eines Asset-Deals.

Die Transaktion beinhaltet alle Rechte und Umfange zum Betrieb des Webshops, inkl.
Lizenzen des Shopsystems, Domains, Bewertungen** und Einkaufskonditionen.
Besucherstrom und Kundenkontakte gehen somit exklusiv auf den Kaufer Gber.**

Die Verkauferin steht dem Erwerber in begrenztem Umfang kostenlos fiir drei Monate
sowie dariber hinaus — falls gewiinscht — als Beraterin zur Verfigung.

RWK wird von uns mit 105 T€ (EBIT-Multiple 2,25) zzgl. Warenbestand bewertet.

* vor Steuern u. Zinsen, ohne Unternehmerlohn ** ggf. bestehende Restriktionen
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